Jest pracaw sprzedazy bezposredniej

Magdalena A. Olezak

Jesli stracite$ prace lub zastana-
wiasz sie, jak zarobi¢ dodatkowe
pieniadze, zostafi konsultantem.
Sprzedazbezposrednia to szansa
na dodatkowy zarobek, a firmy
wcigz  szukaja ~ nowych,
zmotywowanych pracownikow.
— Mamy o prawie jedna trzecia
wiecejchetnych do pracy nizrok
temu —mowi Artur Leszczyniski
z Mary Key, firmy zajmujacej si¢
dystrybucja kosmetykow.
Zatrudnienie w tej branzy
moze znalezé niemal kazdy.
Firma zaptacitezza szkolenie no-
wego pracownika. W tej chwi-
liw ten sposdb zarabia w Polsce
ok. 750 tys. 0sob. Eksperci z Pol-

skiego Stowarzyszenia Sprze-
dazy Bezposredniej szacuja, ze
w tym roku firmy zwicksza za-
trudnienie o ok. 15 proc., a to
oznacza prawie 80 tys. nowych
miejsc pracy.

Wysoko$¢ zarobkéw w tej
branzy zalezy w gtéwnej mierze
od rodzaju produktéw, jakie
sprzedajemy.—U naskonsultant
moze zarobi¢ nawet 10 tys. zi.
Wszystko zalezy od tego, czy
prace traktuje jakopetnoetatowe
zajecie, czy tylkojako dorywcze
—mowi Maciej Waszczyk, wice-
prezes DLE, firmy dystrybuujacej
przez konsultantéw luksusowy
sprzet AGD.

Aby dostac takie zajecie, zwy-
Kklenicsie nie ptaci, bo firmy sta-

rajg sie teraz o pracownikow.
Tylko sporadycznie trzeba wyto-
zy¢ kilkanascie ztotych na wpi-
sowe.—Zpowodu kryzysu wigk-
sz3 wage przywiazujemy obecnie
doprzedstawiania naszej firmy

80 tys.

miejsc pracy przybedzie
w tym roku w sektorze
sprzedazy bezposrednigj

2,19 midz

wydali Polacy w ubiegtym
roku na zakupy produktow
u konsultantéw

jako szansyna zarobek dla wielu
kobiet—mowi Artur Leszczyriski
zMary Key.

Firmy zatrudniaja nowych
konsultantéw, bo ich produkty
Swietnie wstrzelity si¢wkryzy-
sowe czasy, bosg tarisze i tatwiej
dostepne. —Od poczatku roku
sprzedaliSmy o 34 proc. wigcej
naszych kosmetykéw niz
w analogicznym okresie 2008 1.
— dodaje Artur Leszczynski.
Konkuruja one ceng i dostep-
noscia z produktami ze stacjo-
narnych sklepéw. Ale tez taki
popytnanie eksperci ttumacza
tzw. efektem szminki. —Kosme-
tyki dla nas, kobiet, sa jedna
z tych przyjemnoéci, z ktoérych
nie zrezygnujemy. Zwtaszcza

w trudnych czasach troskaodo-
bre samopoczucie i atrakcyjny
wyglad jest dla klientéw wazng
potrzeba — tlumaczy Dorota
Steciuk-Godzieba, dyrektor fi-
nansowy Oriflame Poland.

Na polskim rynku dziata kil-
kanascie firm, ktére w ten spo-
sob sprzedajg gtdwnie kosme-
tyki. W zesztym roku ich przy-
chody tacznie wyniosty 2,19
mld zt, a w tym roku sprzedaz
bedzie, zdaniem ekspertow,
Wyzsza 0 5—6 proc. Jesienig
na rynku pojawia si¢ nowe
firmy, pracy wigc na pewno nie
zabraknie.

O zawodach z przysztoscia
czytajnastr.4



